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Ваш отдел продаж на Ближнем Востоке и в Африке

Мы сделаем ваш экспорт более комфортным!

	Получить консультацию 













Международные проекты при государственном финансировании

Мы занимаем лидирующие позиции по работе с центрами поддержки экспорта на территории России

	Подробнее 













ADIPEC - крупнейшая международная выставка нефтегазовой отрасли

Russian Promotion Group ‒ единственный официальный представитель выставки ADIPEC в России и Казахстане


	Подробнее о выставке








	
	
	


Получить бесплатную консультацию 
Просто оставьте свои контакты 

 









	
	
	
	
	
	
	


 
Отправить 

	
	
	
	
	
	
	


 

нажимая "отправить" вы соглашаетесь на обработку персональных данных 





О Russian Promotion Group
 Развиваем международное партнерство и открываем новые рынки
 
За 20 лет работы мы накопили огромный опыт работы на Ближнем Востоке и в Африке: прочувствовали на себе все особенности местного менталитета, разобрались в юридических и логистических аспектах, открыли представительство в ОАЭ, наработали базу надежных партнеров, вывели десятки компаний на международные рынки и с удовольствием делимся этими знаниями!
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Наши услуги
 Основные направления нашей деятельности
 









Ваш отдел продаж на новом рынке
	Маркетинговые исследования
	Поиск покупателей и партнеров
	Организация личных встреч
	Сопровождение переговоров
	Помощь в регистрации и сертификации
	Подписание и контроль исполнения контракта
	Масштабируем результат

Услуга для тех, кто твердо решил выйти на международные рынки

Подробнее 














Поиск и подбор партнеров
	Подберём потенциальных клиентов и партнеров
	Проверим деловую репутацию
	Проведём переговоры и презентации продукции
	Определим компании, заинтересованные в сотрудничестве
	Организуем встречи

Услуга идеально подходит компаниям, которые делают первые шаги в экспорте

Подробнее 








Бизнес-миссия
	Подберём потенциальных клиентов и партнеров
	Организуем встречи с заинтересованными компаниями
	Возьмём на себя организацию деловой поездки
	Будем сопровождать на переговорах
	Дадим рекомендации и резюме по итогам бизнес-миссии

Возможность лично встретиться с будущими партнерами, посетить производственные площадки и заключить контракт



Подробнее 














Международные выставки 
	Подберём международные выставки под ваши запросы
	Изготовим стенд
	Организуем деловую программу
	Будем сопровождать на переговорах

Мы представляем наиболее успешные и крупные выставки, которые помогают найти партнеров и покупателей в регионе




Подробнее
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Оставьте заявку 

и мы свяжемся в удобное для Вас время

	Отправить 











Получить бесплатную консультацию 
Просто оставьте свои контакты 

 












	
	
	
	
	
	
	


 
Отправить 

	
	
	
	
	
	
	


 

нажимая "отправить" вы соглашаетесь на обработку персональных данных 





Почему выбирают нас?
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Экспертность на рынке Ближнего Востока и Африки
В 2001 году мы выбрали Ближний Восток и Африку нашими приоритетными направлениями работы и они остаются таковыми до сих пор. Это позволяет добиться максимальной конверсии в контракты для наших клиентов.






Индивидуальный подход
Мы внимательно изучаем продукт и его рыночные перспективы, совместно с производителем определяем стратегию выхода на целевой рынок и формируем план конкретных действий. Прозрачная отчетность и регулярная коммуникация позволяет нашим клиентам полностью контролировать процесс продвижения на выбранный рынок.




Экономим ваше время и деньги
Для реализации международных проектов мы задействуем наш офис в Дубае и привлекаем сотрудников из Саудовской Аравии, Египта, Омана, Бахрейна, Катара и Алжира. Это позволяет существенно сэкономить время и увеличить шансы заключить выгодный контракт.
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Получить бесплатную консультацию 
Просто оставьте свои контакты 

 









	
	
	
	
	
	
	


 
Отправить 

	
	
	
	
	
	
	


 

нажимая "отправить" вы соглашаетесь на обработку персональных данных 





Наши кейсы 

 Малая часть реализованных проектов 
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G2G / G2B
Организация участия Министра промышленности и торговли РФ Д.В. Мантурова в выставке ADIPEC, Ноябрь 2021 года (ОАЭ, Абу Даби)


 	Подробнее 

 

 

Нефтегазовое оборудование
Услуга: Организация конференции
Результат: подписано 7 инвестиционных контрактов


 	Подробнее 

 	Хотим также 



 

Спецодежда
Услуга: Бизнес-миссия
Результат: Подписано агентское соглашение и заключен договор на первую поставку в ОАЭ


 	Подробнее 

 


 

Терморегуляторы
Услуга: Реверсная бизнес-миссия
Результат: заключен контракт на первую поставку в Египет. Обсуждается возможность локализации производства на территории Арабской Республики Египет


 	Подробнее 

 

 

Смазочные материалы 
Услуга: Бизнес-миссия
Результат: На данный момент 1 договор о намерениях уже подписан с египетской стороной. Найден партнер для продвижения продукции на территории Египта.


 	Подробнее

 

 

Софт для систем безопасности 
Услуга: Индивидуальный вывод 
Результат: за 1,5 месяца, подобрали трех партнеров для совместных проектов в ОАЭ


 	Подробнее

 	Хотим также 




 

IT в медицине 
Услуга: Индивидуальный вывод 
Результат: 2 контракта в Саудовской Аравии и ОАЭ 


 	Подробнее 

 	Хотим также 



 

IT-решение для предиктивной аналитики 
Услуга: Индивидуальный вывод 
Результат: B2G контракт проект реализован в столице, г. Алжир в 2021 году


 	Подробнее 

 

 

Нефтегазовая арматура 
Услуга: Поиск и подбор / Индивидуальный вывод 
Результат: Локализация производства в Алжире 


 	Подробнее 

 




Назад
















G2G / G2B

Все более востребованной становится услуга по организации визита/мероприятий для государственных органов РФ, заинтересованных во взаимодействии с государственными структурами, деловыми кругами и частными компаниями Ближнего Востока и Северной Африки.

В качестве последних примеров:
По заказу Министерства промышленности и торговли РФ была проведена организация участия Министра промышленности и торговли РФ Д.В. Мантурова в выставке ADIPEC, Ноябрь 2021 года (ОАЭ, Абу Даби). Дополнительно, в рамках поставленной Минпромторгом РФ задачи, была организована встреча Заместителя Министра промышленности ОАЭ г-на Омара Ал-Сувейди с российскими производителями-участниками выставки ADIPEC.

Организация визита Заместителя Губернатора Ленинградской области Д.А. Ялова в ОАЭ в Ноябре 2021 года. Данный проект включал в себя, в том числе, организацию встреч с крупнейшими холдингами/бизнес-семьями ОАЭ в Абу Даби и Дубае с целью достижения договоренностей в отношении крупных инвестиционных проектов Ленинградской области. По результатам организованных встреч два проекта заинтересовали арабских партнеров и в настоящий момент готовятся соответствующие документы для подписания и реализации этих проектов.












Нефтегазовое оборудование

Отдельный интересный проект, организованный Russian Promotion Group для крупнейшей мировой нефтегазовой компании Saudi Aramco.
Компания Saudi Aramco в 2018 году поручила нам организацию и проведение комплексного проекта с целью подбора поставщиков нефтегазового оборудования для Saudi Aramco с обязательным условием локализации продукции на территории Саудовской Аравии, который включал в себя:
·        Отбор российских поставщиков по заданным критериям
·        Организация и проведение предварительной встречи для 12 российских производителей в Дубае в ближневосточном офисе Russian Promotion Group
·        Организация и проведение семинара Saudi Aramco и организация встреч с представителями отдела закупок Saudi Aramco для 83 отобранных российских компаний в Москве, в Минпромторге РФ, при участии Заместителя Министра промышленности и торговли Осьмакова В.С.
·        По результатам проведенных встреч были выбраны 7 российских поставщиков, с которыми Saudi Aramco подписала инвестиционные соглашения
















Спецодежда

Продукт: Спецодежда 
О проекте: Производитель текстиля из Ленинградской области был заинтересован в расширении географии поставок. У компании уже был опыт разовых экспортных поставок в США, Великобританию, Италию, Германию и Казахстан. Однако, она обратилась в Russian Promotion Group с просьбой проработать рынок Ближнего Востока на наличие спроса, оценку конкурентоспособности и возможность выйти на рынки региона. 

В рамках подготовительной работы сотрудники RPG провели предварительные переговоры с 20 потенциальными партнерами из ОАЭ. 
Выявили 7 наиболее перспективных, с кем позже провели ВКС при участии производителя спецодежды. Итогом онлайн-встреч стало решение компании поехать в ОАЭ на личные встречи с потенциальными партнерами при поддержке Russian Promotion Group. 
В большой степени это обусловлено спецификой рынков Ближнего Востока, здесь в деловой среде огромный вес имеет личные отношения, коммуникация и желание долгосрочного сотрудничества. 
За месяц мы подготовили деловую программу будущей поездки, назначили 17 встреч, помогли с оформлением виз, взяли на себя прочие организационные хлопоты. 

По результатам недельной поездки в ОАЭ, компания заключила агентское соглашение с крупным холдингом из Дубая и подписала договор на первую поставку 












Терморегуляторы

Организованна реверсная бизнес-миссия из Арабской Республики Египет в Россию. В ходе были проведены переговоры с 5 отечественными производителями. В ходе встреч произошло детальное знакомство с основными направлениями деятельности компаний. Обсуждались особенности процесса изготовления оборудования по параметрам заказчика, передача пробных образцов, возможные шаги для дальнейшего сотрудничества. 
С одним из российских производителей был заключен контракт на первую поставку, а также обсуждается возможность локализации производства на территории Арабской Республики Египет.












Смазочные материалы 

Цель БМ: поиск партнеров и проведение переговоров для заключения экспортного контракта. 
Срок проведения: 3 дня
В рамках проведенной БМ были организованы и проведены 8 успешных переговоров с потенциальными заинтересованными египетскими партнерами. 
6 компаний в Египте продолжают диалог о сотрудничестве с российским предприятием. 
Результат: На данный момент 1 договор о намерениях уже подписан с египетской стороной. Найден партнер для продвижения продукции на территории Египта.












Софт для систем безопасности 

Клиент является поставщиком программного обеспечения для распознавания лиц, расширяющего функционал систем безопасности на различных объектах – от предприятий до территорий массового скопления людей. С этой компанией мы работаем с сентября 2022 года. В рамках услуги «Торговый представитель» мы разработали план совместных действий по выходу на рынок MENA. Для старта было принято решение начать с ОАЭ и далее масштабировать результаты на другие страны. 

За два месяца работы, мы изучили продукты клиента, подобрали дистрибьютеров систем видео-безопасности (контроля доступа и видеонаблюдения), договорились об установке демо версий в трех компаниях. По результатам эксплуатации демо версий (на период 3 месяца), а также параллельного продвижения продукта совместно с этими дистрибьюторами среди конечных клиентов будут подведены итого первого этапа успешной работы. 














IT в медицине 

С компанией мы познакомились в рамках оказания услуги поиск и подбор партнеров для экспортного центра. Она хотела выйти на рынок Ближнего Востока с продуктом, который по фотографии глазного дна мог диагностировать и прогнозировать риски десятка заболеваний, в том числе диабет. 

Мы организовали для них несколько ZOOM переговоров с потенциальными партнерам в ОАЭ, результатом стало понимание, что продукт нужен рынку и цена приемлемая. После первых результатов компания обратилась к нам напрямую, и мы согласовали условия по индивидуальному выводу. 

В качестве базовой стратегии мы рассматривали возможность работать напрямую с больницами и медицинскими центрами, либо с дистрибьюторами IT в здравоохранение. Акцент был сделан, на диагностику диабета, а в качестве целевых рынков выбраны ОАЭ и Саудовская Аравия. 

Многочисленные переговоры с клиниками не дали желаемого результата и план действий пришлось существенно скорректировать. Сложность была и в том, что персональные данные о здоровье людей жестко охраняются и выводить их из страны нельзя.  
Наши сотрудники работали и тестировали гипотезы параллельно в ОАЭ и КСА. 

Итоги: В ОАЭ контракт заключили с Телеком-интегратором, который реализует большое количество различных ИТ-проектов в стране, с оплатой за каждую установку системы. 

в Саудовской Аравии работаем с ИТ-интегратором, с оплатой за каждое загруженное в систему фото. 












IT-решение для предиктивной аналитики 

Проект по продукту в области предиктивной аналитики, угроз криминального характера и социальных волнений реализован в Алжире. Он достаточно сложный, долгосрочный, состоящий из нескольких этапов.

Потенциальные клиенты – государственные структуры, сотрудничать с ними на прямую для иностранной компании невозможно. Работу усложнила пандемия, встречи срывались, переговоры затягивались, также мы выяснили, что для корректной работы продукту требуется большой массив данных, информации и статистики, которая регулярно собирается в России, но не собирается в Алжире. 

Мы нашли партнера, который обслуживает столичный муниципалитет. Много времени заняло техническое сопровождение, и подготовка инфраструктуры. Мы полностью курируем проект как удаленная sales-команда и project-менеджеры. Занимаемся планированием, согласованием сроков, выполнением планов и продвижением продуктов нашего клиента. В свою очередь, вся техническая часть целиком на поставщике. 

Итоги: Найден влиятельный партнер, подписан контракт, проект реализован в столице, г. Алжир в 2021 году; следующий шаг - масштабировать результат.












Нефтегазовая арматура 

Компания занимается производством, ремонтом и обслуживанием нефтегазовой арматуры. 
Впервые познакомились, когда выступали подрядчиком одного из центров поддержки экспорта в рамках услуги поиск и подбор партнеров. 

На данный момент подобрали компанию-партнера, которая намерена открыть собственную площадку по обслуживанию нефтегазовой арматуры в Алжире и в будущем намерена наладить локальное производство. Представитель Алжирский партнер заявил, что ему интересен не только сам продукт на правах дистрибутора, но также взаимное партнерство с российским производителем для налаживания совместного производства оборудования в Алжире
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Отзывы

 


	

	


ООО «Прайсвотерхаускуперс Консультирование» (PwC) благодарит ООО «Русская Промо Группа» (Russian Promotion Group) за помощь в организации работы по совместным проектам в области развития экспорта российских производителей на Ближнем Востоке. Хотим отметить профессионализм и нацеленность на результат Вас и ваших сотрудников, который позволяет нам эффективно использовать ваши возможности в интересах наших партнеров и клиентов.
Выражаю надежду на наше дальнейшее плодотворное сотрудничество.


[image: ]Магрилов М.М.
Генеральный директор 



Автономная некоммерческая организация «Центр поддержки экспорта Ленинградской области» благодарит ООО «ГК Русская Промо Группа» за организацию международной бизнес-миссии в Арабскую Республику Египет, г. Каир в период с 2 по 4 августа 2021г. для субъектов малого и среднего предпринимательства Ленинградской области. Особенно хочется отметить профессионализм, внимание к деталям и высокий уровень организации, который продемонстрировали сотрудники ООО «ГК Русская Промо Группа» как в период подготовки и проведения мероприятия, так и в процессе сдачи итогового отчета. Благодаря слаженной, оперативной работе и ответственному подходу Вашей компании экспортный потенциал Ленинградской области в Арабской Республике Египет был презентован на высоком уровне. ЦРБ Ленинградской области, готов продолжать сотрудничество, а также смело рекомендовать компанию ООО «ГК Русская Промо Группа» как надежного и ответственного партнера.
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Руководителю подразделения Russian Promotion Group в ОАЭ Гаврилину Р.В..
Уважаемый Роман Владимирович!
Автономная некоммерческая организация "Центр поддержки экспорта Республики Башкортостан" благодарить ООО "Русская Промо Группа" за помощь в организации коллективного стенда Республики Башкортостан на Международной выставке "GulFood" в г. Дубай, а также за организацию онлайн-переговоров для субъектов малого и среднего предпринимательства Республики Башкортостан.
Хотим отметить профессионализм сотрудников, грамотность и нацеленность на результат Вас и Ваших специалистов, который позволяет нам выгодно презентовать экспортный потенциал Республики Башкортостан. Благодаря слаженной, оперативной работе и ответственному подходу Вашей компании услуги были организованы в должные сроки и на высоком уровне.

Позвольте еще раз от лица Центра поблагодарить Вас и Ваших коллег за поддержку и выразить надежду на дальнейшее сотрудничество.

[image: ]Халитов И.В.
Директор 



Общество с ограниченной ответственностью «ОЗНА Диджитал солюшнс» выражает благодарность Центру Поддержки Экспорта Республики Башкортостан и ООО «ГК Русская Промо Группа» за оказанные комплексные услуги по организации Международной Бизнес миссии в Объединенные Арабские Эмираты в период с 1 по 4 февраля 2022 года.
Организация и проведение b2b встреч способствовала выходу нашей компании на представителей крупных потенциальных партнеров из ОАЭ, таких как: ИТ компании, занимающиеся внедрением готовых ИТ решений и платформенными ИТ решениями, а также компании представляющие агентские услуги в Абу Даби для компаний по продвижению НГО в эмирате Абу Даби. 
По результатам проведенных встреч с потенциальными партнерами были представлены новые цифровые продукты компании, получена положительная обратная связь на данные решения и на данный момент представители зарубежных компаний прорабатывают возможности презентовать наши цифровые решения конечным заказчикам и определяют конкурентоспособную стоимость продукта на территории своего государства.
Следует отметить, что за период сотрудничества, команда ЦПЭ Республики Башкортостан и ООО «ГК Русская Промо Группа» проявили свой профессионализм в организации и проведении бизнес переговоров, искренний интерес к проекту и нацеленность на высокую результативность.
Компания ООО «ОЗНА Диджитал солюшнс» открыта для продолжения сотрудничества и участие в других проектах, способствующих развитию экспорта.

[image: ]Шарипов Э.И.
Директор направления по развитию продуктов
для внешних рынков и сервису



ООО "АиФ" выражает благодарность Russian Promotion Group за услуги по организации международкой бизнес-миссии в Объединенные Арабские Эмираты в период с 25.01.22 по 5.02.22.
Организация и проведение B2B встреч способствовала выходу нашей компании на руководителей крупны потенциальных партнеров из ОАЭ.
Мы получили объемную информацию об условиях ведения бизнеса в ОАЭ, условиях заключения договоров, требований к сертификации продуктов питания, о конкурентах и ценовой политеке. Представителям зарубежных компаний были представлены образцы нашей продукции, в результате дегустаций, их заинтересовала линия снеков для здорового питания.
За период сотрудничества с ЦПЭ Республики Башкортостан и ООО "ГК Русская Промо Группа" проявили свой профессионализм в организации и проведении бизнес-переговоров, искренний интерес к проекту и нацеленность на высокую результативность.
Со своей стороны готовы продолжать сотрудничество, а также рекомендовать компаниию ООО "ГК Русская Промо Группа" как надежного и ответственного партнера.
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Уважаемая Елена Валерьевна!
Благодарим вас за профессиональную организацию и проведение видео встреч с иностранными партнерами из стран Ближнего Востока и Северной Африки! Для нас участие в переговорах явилось опытом подтверждения конкурентоспособности нашей продукции в этих регионах.
Благодаря вам и вашим сотрудникам мы узнали об услуге поиска и подбора партнеров, финансируемой Нижегородским Экспортным Центром.
Хотим особо отметить менеджеров, сопровождающих переговорный процесс, - именно с их помощью мы поняли, какие дальнейшие шаги необходимо предпринять компании для выстраивания дальнейшего плодотворного сотрудничества с партнерами из Ближнего Востока и Северной Африки!
Наша компания планирует обращаться в Нижегородский Экспортный Центр за финансированием услуги поиска и подбора партнеров в самое ближайшее время, и, надеемся, что проводить переговоры будет по-прежнему ваша команда! Готовы рекомендовать вашу компанию нашим партнерам и компаниям бизнес-сообщества Нижнего Новгорода и Нижегородской области.

[image: ]Чапыгин С.А.
Генеральный директор 



Компания "Башкирские пасеки+" выражает Вам благодарность в организации проведения бизнес-миссии делегации из республики Башкортостан в г. Дубай (ОАЭ) в период с 29 января по 5 февраля 2022 года. 
Все переговоры прошли на высшем уровне, переводчики прекрасно справились со своей работой! 
ООО "ГК Русская Промо Группа" качественно подобрала состав компаний для ведения переговоров. Нам удалось побывать в головных офисах данных предприятий, увидеть их потенциал и инфраструктуру. По каждому из этих предприятий есть высокая вероятность заключения контракта с последующими отгрузками партий нашей продукции. 
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Уважаемый Роман!
Департамент инвестиций и промышленности Ярославской области выражает Вам благодарность за участие в мероприятиях Дня предпринимателя Ярославской области, который прошел 30 мая 2019 года.
Хотелось бы отметить высокий профессионализм и творческий подход в раскрытии тематического материала перед участниками мероприятия.
Надеемся на дальнейшее плодотворное сотрудничество и взаимодействие, направленное на популяризацию и развитие предпринимательской деятельности в Ярославской области.

[image: ]Пенягина Г.А.
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ООО "Пурпур" благодарит ООО "ГК Русская Промо Группа" за помощь в проведении встречи с иностранными партнерами, приобретенными в рамках, организованной вашей компанией, бизнес-миссии в Королевство Саудовская Аравия.
Благодаря Вам и вашим сотрудникам, сопровождающим переговорный процесс, мы установили контакт с партнерами и поняли какие шаги необходимо предпринять компании для выстраивания дальнейшего плодотворного сотрудничества с партнерами из Ближнего Востока.
Мы готовы продолжать сотрудничество с таким профессиональным партнером, как ООО "ГК Русская Промо Группа".

[image: ]Урывская Е.В.
Генеральный директор





	
	
	
	
	
	
	
	
	





Наши контакты

 Мы всегда рады ответить на любые вопросы. Пишите и звоните нам!

 


+7 (831) 216-60-20
office@russianpromogroup.ru
Нижний Новгород, Родионова 23а 
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